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CONSTRUINDO ESTRATEGIAS PODEROSAS DE VENDAS
PROGRAMAGAO COMPLETA | MODULO 1

12 AULA - COMO AUMENTAR A CREDIBILIDADE DA SUA EMPRESA E VENDER MAIS!

2° AULA - COMO TRANSFORMAR SEUS VENDEDORES EM “CONSELHEIROS DE VENDAS”
37 AULA - COMO AUMENTAR AAUTOCONFIANCA DA SUA EQUIPE DE VENDAS!

42 AULA - COMO TRANSFORMAR SEUS CLIENTES EM VENDEDORES DA SUA EMPRESA!
52 AULA - VENDENDO VOCE E SUA EMPRESA

6 AULA - COMO FAZER SUA EMPRESA VENDER MAIS PARA OS MESMOS CLIENTES

72 AULA - COMO UTILIZAR A “VISAO” PARA AUMENTAR AS VENDAS DA SUA EMPRESA!

82 AULA -COMO BUSCAR NOVOS CLIENTES!

92 AULA - COMO TREINAR OS NOVOS VENDEDORES DA SUA EMPRESA!

102 AULA - COMO ATINGIR AS METAS!

112 AULA - COMO AUMENTAR AS VENDAS DA SUA EMPRESA ATRAVES DE MOVIMENTOS ESTRATEGICOS!
122 AULA - COMO CONSTRUIR UMA EQUIPE DE VENDAS FOCADA EM VENDER VALOR E NAO PREGO!
132 AULA - COMO ADMINISTRAR O TEMPO DA SUA EQUIPE DE VENDAS!

14° AULA - COMO TRANSFORMAR SEUS VENDEDORES EM GRANDES NEGOCIADORES!
152 AULA - FACAAVALIACOES DOS SEUS VENDEDORES!

162 AULA - COMO ADMINISTRAR A CARTEIRA DE CLIENTES DA SUA EMPRESA!

172 AULA - SEJA O MENTOR DA SUA EQUIPE DE VENDAS!

182 AULA - COMO AGREGAR VALOR AOS PRODUTOS DA SUA EMPRESA!

192 AULA - TRANSFORME SEUS VENDEDORES EM CAMPEOES DE VENDAS!

207 AULA - COMO DESCOBRIR NOVOS CANAIS DE VENDAS PARA SUA EMPRESA!

212 AULA - FINANCAS PESSOAIS PARA SUA EQUIPE DE VENDAS!

222 AULA - AS 10 MAIS PODEROSAS TECNICAS DE VENDAS PARA SUA EQUIPE

23? AULA - COMO ELEVAR AAUTOESTIMA DA SUA EQUIPE DE VENDAS!

247 AULA - ENSINE SEMPRE SEUS VENDEDORES E VENDERA CADA VEZ MAIS



